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Kaksna so najpogostejSa vprasanja financerjev oz. investitorjev podjetja

Z razvojem poslovne ideje se pojavijo vprasanja investitorjev oziroma financerjev nadaljnega razvoja
podjetja. Zavedati se je treba, da nam bo s strani financerjev postavljena mnoZica vprasanj. Na
podlagi tega si investitorji, financerji, skladi, tudi banke obi¢ajno oblikujejo sliko o realnosti in
kvaliteti poslovne ideje ter o kompetencah podjetnika za realizacijo te ideje.

V nadaljevanju so tako navedena najpogostejsa vprasanja (predvsem) za podjetja, ki se nahajajo v
zacCetnih fazah rasti.

Vprasanja so v bistvu okvir za poslovni nacrt, v katerem strukturirano razdelamo elemente
poslovanja, predvsem pa poslovni model na katerem bo temeljilo podjetje.

Ko preucimo nas poslovni model, ki mora imeti vsaj nekaj lastnosti uspesnih podjetij, je potrebno
preuditi ta vprasanja ter ugotoviti potencialne slabe strani posla.

e Kaj je proizvod ali storitev

¢ Kako ta proizvod ali storitev resuje tezave / boleéine strank

e Aliima edinstveno prednost oziroma lastnost

e Alije nekaj novega, inovativnega ali le boljSa verzija obstojecega
e Je ze izdelan prototip in ali je primeren za industrializacijo

e Kaj je klju¢na kompetenca podjetnika— v ¢em ste najboljsi
e Kako se locite od konkurence ( konkurenéna prednost)

e Kje si Zelite biti v prihodnosti

e Temeljne vrednote podjetja

e Osnovni dolgorocni / strateski cilji

e Operativni nacrt dela za prvo leto

e V kateri panogi je posel, kaksni so trendi v panogi za prihodnost
e Velikost in potencialna rast trga

e Kdo je potencialna stranka
e Aliimate Ze obstojece stranke

e SWAOT analiza konkurence - vasa obstojeca in mozna konkurenca
e Njihove prednosti in kaj pomanjkljivosti

e Glavni konkurenti in kaksen je njihov trzni delez

e Zakaj ste vi drugacni od konkurence, kaj je vas diferenciator?

e Kaksna je vasa konkurencna prednost

e Kaksna je vasa ponudba vrednosti za kupce
e Kaksen donos na investicijo z nakupom lahko pri¢akujejo vase stranke
e Kaksne teZave resujete s svojim proizvodom ali storitvijo kupcem
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e Marketinska strategija, strategija plasmaja na trg

e Kako boste trzno komunicirali s posameznim segmentom, ki se pojavlja na trgu?
e Kaj je vasa edinstvena prodajna prednost

e Trzno komuniciranje — viSina sredstev in nacin

e Katere so prodajne poti proizvodov ali storitev

e Alije ze prisoten tudi trg oziroma kaksna je straegija vstopa na tuje trge

e Je Ze podpisana kaksna prodajna pogodba

e Kaksne so vase cene v primerjavi s konkurenco?
e Aliimate v nacrtu Se kaksen alternativni poslovni model?
e Aliima vas proizvod lastnost sezonske prodaje, kar vpliva na visino cen

e Do katere stopnje razvoja ste s proizvodom ali storitvijo prisli
e So ze registrirani kaksni patenti, blagovne znamke, modeli
e Nadaljne stopnje razvoja proizvoda ali storitve

e Kaksen je vas vodstveni team oziroma kdo je v kljuénem vodstvenem osebju
e Kaksne so vase kompetence s podrocja tehnicnega in poslovnega dela v podjetju

e Kaksen je terminski nacrt

e Morebitna kritiéna tveganja v razvoju podjetja
e Aliimate izdelano okvirno finanéno projekcijo

Nastete dileme in vprasanja so tista, na katera mora imeti podjetnik odgovor, e Zeli razvijati svojo
poslovno idejo in voditi podjetje oziroma Ce Zeli pridobiti dodatna sredstva oziroma zunanje
investitorje.
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